1 Klappe - 6 Fliegen

LAUT EINER UMFRAGE des Bundesverbandes der Deutschen Industrie (BDI) klagt ein Drittel der befragten
deutschen Unternehmen tiber Schwierigkeiten, neue Kredite abzuschlieffen oder laufende zu verlingern.

erade in der momentanen Situation
Absicherung ein

Hauptanliegen vieler Unternehmen.

Andererseits steht derzeit aufgrund
der geringeren Auftragsauslastung geniigend Zeit
zur Verfiigung, die eigene Produktion zu optimie-
ren, zu erneuern oder umzuriisten. Doch wie soll

ist finanzielle

das finanziert werden, wenn neue Kredite nur mit
schlechten Konditionen und hoheren Sicherheiten
gewidhrt werden?

Von diesem Dilemma vieler Produktionsunter-
nehmen weiff Dr. Karl-Heinz Gerdes, Geschiifts-
fithrer des Paderborner IT- und Engineering-Un-
ternehmens Fastec GmbH, aus eigener Erfahrung
zu berichten: »Unsere Kunden wollen ihre Pro-
duktion durch den Einsatz eines Manufacturing-
Execution-Systems (MES) wie »Fastec 4 Pro« effi-

zienter und flexibler machen, haben aber aufgrund
der Wirtschaftslage einfach nicht das Budget fiir
solch eine Investition.«

Mit Leasing kann man den Banken ein Schnippchen schlagen.

»Die geleaste MES-Ldsung
finanziert sich laufend selbst «

Aline Leonhardt, Technische Redakteurin

Um dennoch durch Kosten-, Produktivitits- und
Qualititsvorteile im Wettbewerb um die besten
Plitze nach der Krise die Nase vorn zu haben, nut-
zen diese Unternehmen zunehmend kreditfreie
Finanzierungsformen, So gewinnt zum Beispiel
Leasing immer mehr an Bedeutung.

Beim Leasing mietet ein Unternehmen beispiels-
weise eine MES-Losung wie Fastec 4 Pro, statt sie
zu kaufen. Dabei werden die einzelnen Module,
wie Maschinen- und Auftragsdatenerfassung,
Leitstand, Instandhaltung etcetera entsprechend
den Anforderungen der Produktion zusammen-
gestellt und in das Leasing-Paket aufgenommen.
Dieses Vorgehen bringt einige Vorteile mit sich. So
schont das Unternehmen erstens seine Liquiditit.
Es kann in die Zukunft investieren, ohne dafiir

eigenes Kapital einzusetzen und finanzielle Res-
sourcen anzugreifen. So bleibt die finanzielle Si-
cherheit des Unternehmens unangetastet, und der
vorhandene Liquidititsspielraum kann fiir weitere
Investitionen genutzt werden.

Zweitens konnen die Leasing-Vertrige hinsicht-
lich ihres Umfangs beziiglich der bendtigten
Module, ihrer Laufzeit und Zahlungsweise sowie
ihres Amortisations- und Zahlungsverlaufs indi-
viduell an die Anforderungen des Produktionsun-
ternehmens angepasst werden.

Das Produktionsunternehmen kann drittens die
Leasing-Raten in voller Hohe als Betriebsausgaben
von der Steuer absetzen und viertens die Leasing-
Raten, die wihrend der gesamten Laufzeit unver-
anderlich bleiben, fest in die Unternehmenskalku-

lation einplanen. Ein fiinfter Vorteil des Leasings
ist das sogenannte »Pay as you earnc«-Prinzip. Denn
die geleaste MES-Losung bringt Produktivitits-
und Qualitdtssteigerungen bei gleichzeitiger Kos-
tensenkung und finanziert sich somit laufend
selbst.

Auflerdem kann das Produktionsunternehmen
entsprechend der Laufzeit des Leasing-Vertrages
immer die aktuellste Version von Fastec 4 Pro nut-
zen. Und nach Ablauf des Vertrages kann die
MES-Losung erworben werden, wobei die geleis-
teten Leasing-Raten zum Grofdteil vom eigentli-
chen Kaufpreis abgezogen werden.

Produzierende Unternehmen haben mit Leasing
also trotz der Schwierigkeiten bei der Kreditverga-
be die Moglichkeit, in Innovationen und die Zu-
kunft zu investieren und ihre Wettbewerbsfihig-
keit zu stirken. »Die Unternehmen, die jetzt mit
Hilfe einer MES-Losung wie Fastec 4 Pro ihre Pro-
duktion schlank und effizient machen, kénnen ge-
stirkt aus der Krise heraus starten und profitieren
als Erste vom Wiedererstarken der Konjunktur -
und schlagen quasi zwei Fliegen mit einer Klap-
pe«, ist sich Dr. Gerdes sicher.

Aline Leonhardt
www.fastec.de
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